                                      PLAN ROZWOJU
Działania ukierunkowane na pozyskanie potencjalnych odbiorców instalacji PV


1. Podjecie próby nawiązania współpracy z OBI ( rozmowa z dyrektorem regionalnym w Krakowie)

2. Nawiązanie współpracy z siecią składów budowlanych (osobiście znam 3 firmy)

3. Nawiązanie współpracy z inkasentem energii w celu reklamowania instalacji PV. ( 1 znajomość)

4. Pozyskanie kontaktów wśród kominiarzy

5. Pozyskanie developerów do współpracy

6. Wyjście z ofertą do małych sklepików  na wioskach lub w małych miejscowościach.

7.Działania związane we współpracy z SITPH ( pozyskanie klientów z branży przemysłowej )
Informacja na stronie www, reklama bezpośrednia w siedzibie.

8. Dotarcie do instytucji kościelnych z ofertą

9. Nawiązanie współpracy z firmami budowlanymi.

10. Dotarcie z ofertą do zakładów mechaniki samochodowej







